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Zahltag fur Vermogensverwalter

In der Schweiz erhalten Kunden illegal kassierte Provision zuriick

km. BERN. 20. Juli. Der Ziircher Wirt-
schaftsanwalt Daniel Fischer kann jene
Deutschen nicht so recht verstehen. die
viel Geld in der Schweiz gebunkert haben.
Der Jurist sammelt gegenwiirtig emporte
Kunden selbstindiger Vermogensverwal-
ter, die illegal kassierte Provisionen zu-
riickfordern wollen. Von solchen Sammel-
klagen verspricht sich der Anwalt offen-
bar ein gutes Geschift. Doch im Gegen-

| satzzu Schweizern zeigen

deutsche Anleger bisher
nur wenig Interesse. ..Da-
bei ist das eine Riesenge-
schichte®, sagt Fischer,
wda sind viele Kunden
jahrelang um Millionen
betrogen worden. Doch
das Gliick der Schweizer
Vermogensverwalter ist,
daf3 die Deutschen Angst
haben, bei einem Verfah-
ren konnte das Bankge-

heimnis geliiftet und damit das Konto

Deutsche Anleger hal-
ten sich mit ihren Riick-
forderungen bislang zu-
riick — offensichtlich aus
Angst davor, dal} ihr
Konto dem deutschen
Fiskus gemeldet wird.

dem Jahre 1998. Da es eine zehnjihrige
Verjihrungsirist gibt, kénnen womdglich
Kunden aus jenen Jahren klagen, bei de-
nen der Verbleib der Provisionen nicht ge-
regelt war und die damit ahnungslos auf
Geld verzichteten.

Wiihrend die grofien Finanzhéuser sich
von diesem Urteil bisher wenig beein-
druckt zeigen, weil das — wie es bei der
Bankiervereinigung in Basel heiit -

..nicht so sehr ein Banken-
thema ist”, fiirchten die
2600 unabhidngigen Ver-
maogensverwalter Riickfor-
derungen. Man schitzt,
dal} sie ein Fiinftel der in
der Schweiz angelegten
Vermogen verwalten. das
wiren 500 Milliarden Fran-
ken (320  Milliarden
Euro). Die Brutto-Marge
der Vermogensverwalter
liegt zwischen einem und

1.3 Prozent. Provisionen und Rabatte sind

dem Fiskus offenbart werden.” Diese | die zweitwichtigste Einkommensquelle

| Angst sei vollig unbegriindet, versichert
Fischer, unter anderem auch deshalb, weil
er die Auseinandersetzung aulergericht-

lich regeln wolle.

Beider Affire, die zur Zeit den Schwei-
zer Finanzplatz verunsichert, geht es um
jene Provisionen, Rabatte, Vermittlungs-
gebiihren (neudeutsch: , kickbacks™) oder
auch um Schmiergelder, die Banken oder
Fonds den Vermdogensverwaltern gewih-
- ren, wenn diese bei thnen ein Depot erdff-
i nen oder Finanzprodukte kaufen. Diese |
| Provisionen, so entschied im Mirz dieses
Jahres das Schweizer Bundesgericht. ge-
| horten dem Kunden, sofern dieser nicht
ausdriicklich damit einverstanden gewe-
sen war. notlalls auch im Kleingedruck-
ten, dafl der Vermogensverwalter sie ent-
weder zusilzlich zur Kommission oder als
integrierter Teil der Finanzdienstleistung

behalten diirfe.

Das Urteil konnte zu vielen Klagen fiih-
ren und damit teuer werden [iir eine Bran-
che, die bisher oft stillschweigend solche
Gelder eingestrichen hat und auch kein
groBes Interesse daran hatte, allzuviel
Transparenz zu schaffen. Inzwischen ha-
ben allerdings etliche Vermdgensverwal-
ter die Vertréage angepaldt, weil schon vor
dem Bundesgericht untere Instanzen An-
derungen verlangt hatten. Das Bundesge-
richt befalite sich indes mit einem Fall aus

und bringen etwa ein Viertel der Erlose.
Wieviel Geld letztlich in all den Jahren
Kunden ungerechtfertigt entzogen wurde,
das kann niemand sagen, auch weil die
Vertragstexte unterschiedlich sind. Eine
Studie der Universitdt Ziirich ergab, dal
sechs von zehn Vermdgensverwaltern die
Provision nicht weitergeben und vier von
zehn die Hohe dieser Zahlungen nicht of-
fenlegen. obwohl sie dazu verpflichtet wié-
ren. Der Verband Schweizerischer Vermo-
| gensverwalter (VSV) sagt, bei seinen Mit-
i gliedern sei klar geregelt. wer das Geld er-
halte. Er vertritt indes nur ein Viertel die-
ser Finanzintermedidre. In den vergange-
nen Jahren konnten also erhebliche Betrd-
ge hinter dem Riicken ahnungsloser Kun-
den an die Vermogensverwalter geflossen
sein. Doch die Vorstellung, man konne
mit einem simplen Antrag diese Belrige
erfahren und dann den Vermogensverwal-
ter zwingen, das Geld auf das eigene Kon-
to zu Uberweisen, ist sicher eine Illusion.
Der Kunde miifite beweisen. dal} er von
diesen Provisionen keine Ahnung hatte.

Fischer behauptet zwar, die Beweislage
seinicht schwierig, doch zugleich beteuert
er: .Es 1st dumm. wenn einer versucht,
das Geld allein zuriickzuholen.” Schon
bei einem Vermégen von einer Million
Franken lasse sich fiir die letzten zehn Jah-
| re einiges herausholen. Mil einer grofien
| Klagewelle rechnet jedoch auch er nicht.
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